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El Ecosistema para la Nueva Era de Gestion

Un producto validado, un mercado desatendido y el capital para dominarlo.

La Empresa Estructura del Deal: Modelo 90/10 (45% Equity)

Operacion: Colosal Software & _ USD 9M (90%) - Aporte
Desarrollo S.A.S. (10 afios de
trayectoria técnica).

RCI Capital: '

“ Inyeccion de capital de crecimiento
agresivo, estructura financiera
institucional y red de escalamiento
internacional.

Producto Core: MOVTRIX
(Plataforma Cloud-Native de
Gestion Publica).

USD 1M (10%) - Aporte

Hito Clave: Referente en
Innovacion Publica 2025
(Validacion Oficial del BID).

Colosal (En Especie):

Un activo irreplicable. Incluye la
plataforma MOVTRIX en produccion,
clientes generando ARR y una red
politica nacional verificable (Alcaldias,
Senado, Vicepresidencia).

& NotebooklLM



La Brecha de Digitalizacion:
1.102 Oportunidades

El 88.8% de los municipios colombianos son de 62 categoria.
Tienen presupuestos limitados, alta presion por transparencia
(Ley 1712), y cero infraestructura tecnologica integrada.

el Modelo de Ciudades Inteligentes del MinTIC fracasan (<3/5

f Opacidad e Ineficiencia: El 58% de los municipios evaluados en
puntos). ~880 municipios no tienen solucion digital.

TAM (Mercado Total LATAM): USD 420M - 500M anuales.
D El sector gobierno representa el 12-15% de la demanda de
® software.

SAM (Mercado Servible Colombia): USD 65M - 85M
anuales.

@dj’ SOM (Meta Colosal a 5 Anos): USD 2.37M ARR capturando
solo 150 de los 1.102 municipios (13.6% de penetracidn).
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MOVTRIX: Centralizacion, Transparencia y Eficiencia

Plataforma SaaS integral disefiada exclusivamente bajo el marco normativo colombiano, con
arquitectura Multi-Tenant que elimina la dependencia de hardware local.

Recaudo: Liguidacion Deporte (Indeportes):
de impuestos, factura Reservas de escenarios

electronica DIAN nativa, 1 E_ ,/ ' » entiempo real, control
%, deatletasyapp

pasarelas de pagoy
conciliacion bancaria. ciudadana.

Educacion: Cultura:
Gestion del PAE, Convocatorias digitales,
transporte escolar registro de artistas y

y subsidios. control de patrimonio.

El Foso Tecnologico (Escalabilidad Masiva)

" No adaptamos ERPs genéricos. Creamos cddigo para el gobierno. El despliegue de infraestructura
automatizado permite que 1 solo técnico de soporte atienda hasta 15 municipios simultaneamente.
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Por Que MOVTRIX Gana Licitaciones Publicas

El mercado actual obliga a los alcaldes a elegir entre ERPs internacionales impagables o

desarrollos locales inescalables. MOV TRIX rompe el paradigma.

Dimension Critica

Arquitectura

Tiempo de Despliegue

Costo de Implementacion

Eficiencia de Soporte

Cumplimiento Normativo

Validacion Institucional

MOVTRIX (Colosal)

3

¥ Saas, Cloud-native,
Multi-tenant

¥ 2 a4 semanas

V' ~USD 7.500 (30M COP)

¥ 15 municipios por 1 técnico

V¥ Nativo (Colombia - Ley 1712)

¥ Premio BID 2025

Legacy / On-Premise
adaptado

12 a 24 meses

> USD 150.000

Canal de Partners

Requiere parametrizacion
extrema

Global genérico

Cliente-Servidor local /
Monolitico

6 a 12 meses

> USD 30.000

3 a 5 municipios por
técnico

Parcial / Desactualizado

Ninguna publica
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Nuestra Ventaja Injusta: Codigo + Capital Relacional

En el sector publico colombiano, el mejor software no basta por si solo. Se requiere
confianza y acceso directo a los tomadores de decision.

—_— e —_——

" Dominio del Mercado B2G

% _

Producto Probado 2. Red Politica Verificable
aboratorio Vivo) (El Acelerador)
- MOVTRIX ya opera en produccion - Acceso directo a alcaldes, senadores y
" (ej. Caldas, Antioquia). linea abierta con la Vicepresidencia de
- Alcaldias la Republica (Dr. José Manuel Restrepo).
: . - El Sello BID: Ser Referente en
Innovacion Pablica 2025 por el Banco - El capital de RCI se inyecta en una red
' Interamericano de Desarrollo otorga de contactos activa que el dinero de la
credibilidad inmediata ante cualquier competencia simplemente no puede
Secretario de Planeacion. comprar en el corto plazo.
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Plan de Escalamiento a 3 Vias

Desplegaremos el capital en un ecosistema de adquisicion diversificado,
mitigando el riesgo politico y acelerando la captura del mercado.

Via A: Vicepresidencia
(Top-Down Nacional)

| "

‘ Acuerdos de cofinanciacion desde el
gobierno central hacia municipios prioritarios.
Permite el despliegue de MOVTRIX en
blogques regionales financiados por Regalias.

Via B: Indeportes
(Expansion
Departamental Lateral)

150

Penetracion en los 125 municipios de

Antioquia utilizando el éxito comprobado en Mu n iCi pios

Caldas como el estandar exigido por la

gobernacidn. ACtiVOS

(Ano 5)

Via C: Account-Based
Marketing (Fuerza
Directa Bottom-Up)

Seleccion hiper-segmentada de 110 municipios
(Tier 1 a 3). Ataque comercial "uno a uno”
respaldado por marketing digital B2G,
webinars normativos y demos presenciales

en nuestra sede fisica.
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Economia Unitaria: El ‘'Santo Grial’ del B2G SaaS

El mercado gubernamental compensa ciclos de venta medios con ingresos recurrentes
de alto margen y tasas de cancelacién virtualmente inexistentes.

SaaS Flywheel

pdquisicicn

La Ecuacion

p

oo por Municipio 3
o @ - Setup Fee: ~USD 7.500. Cubre S
B enteramente el costo inicial de E‘ %
E : despliegue agil (USD 4.000). T o
o & - ARR Ponderado: ~USD 15.800 E; E.l:"
\ﬁ anuales. o

\ ' @ -Margen Bruto: 73% el Afio 1-> y

Escala al 85% a partir del Afio 2.

- lUp

Recurrenci@

KPI Dashboard

-

Churn Anual: < 3.2% |

(Retencién excepcional; los gobiernos no cambian sistemas criticos facilmente).

' LTV / CAC Ratio: 62X |

(Retorno de més de seis veces el costo de adquisicién; CAC de $35k vs LTV de $221k).
—
'~ Net Revenue 1
Retention (NRR): 11 50/0

(Expansion interna por adopcion de nuevos modulos y crecimiento poblacional).
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Proyeccion a 5 Ainos: Escalabilidad Exponencial

El modelo multi-tenant permite multiplicar los ingresos por 10x mientras los costos operativos se

optimizan, superando el estandar élite de la industria SaaS (Regla del 40).

$2.5M

$2M

$1.5M

$IM

$500k

o)

Afo 1
M&S

ARo 2

R&D M Ops

ARo 3

Afo 4

{ Break-Even Point ]

Ano 5

Anos 1-2 (Inversion y Captura):

Quema de capital estratégico. Gastos en equipo
SG&A e infraestructura inicial superan el ARR.

(Financiado por reserva operativa).

Ly _""1|
Aiio 3 (Punto de Inflexion): |

63 municipios activos.

Crecimiento ARR YoY del 81.6%.
\.

Ao 4 (Break-Even Operativo):

102 municipios.
ARR de $1.6M supera la estructura de costos.

Regla del 40 superada (€1.0).
ks i

L o

Ao 5 (Rentabilidad Sostenida):

150 municipios consolidados.

ARR Total: USD 2.370.000

Margen EBITDA: 31.5% (USD 1.08M)
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Despliegue Estrategico de Capital (Uso de Fondos)

Cada ddlar esta asignado para capturar cuota de mercado antes de que los ERPs tradicionales
puedan reaccionar.

w

35_0% - Marketing y Ventas ($3.5M): pu ————— | e o e
Motor ABM, presencia en congresos de alcaldes, fuerza de ventas sénior. . 14.2% - Capital da Trabajo ( $1 4M)‘
' - . .

Pista de aterrizaje (runway) blindada de minimo 27
meses para absorber la fase de quema inicial.
o

. &
n ¥ s G H

= ™

15.0% - I+D y Nuevos Productos ($1.5M):

Integracion de agentes de IA gubernamental, modulos
predictivos de Salud y Transito.

12.8% - Activos Fisicos ($1.2M):
Adquisicion de sede corporativa de 20.000 m2 en
Caldas, Antioquia. Funciona como activo de apreciacion

inmobiliaria, showroom gubernamental inmersivo y
valla publicitaria 24/7 sobre via principal.

23.0% - Operaciones y Escalamiento ($2.3M):

Soporte Help Desk centralizado 24/7, DevOps, infraestructura AWS
multi-regidn.
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Gobernanza Institucional y Protecciones para RCI

Un marco corporativo disefiado para la transparencia total, el control de riesgo y el exito mutuo.

-~

Estructura de Directorio Protecciones Institucionales
(Protective Provisions)

-~

Junta Directiva: Control
mayoritario por parte de
Royal Coast Investments

Hitos de Desembolso: Capital inyectado en 5
tramos (Tramo 1: $1.5M), condicionados a KPIs
comerciales y técnicos auditables.

= !
.\..H"\. -

Derechos de Veto: En decisiones criticas (venta

W
b

ﬁ

,,

;5 %

- - de empresa, deuda significativa, dilucion).
Comité :: g::?ige Comité de
] " y - F - -
Ejecutivo Riesgo (con Tecnologia (’[(_1 Proteccion de Salida: Derechos de Tag-along,
¥ . .
Mensual representante (CTO + RCI) “*~ ' Drag-along y Right of First Refusal (ROFR).
independiente)

Permanencia: Clausulas estrictas de no
competencia y retencion (vesting) para el
equipo directivo por minimo 3 afos.

2
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Horizonte de Retorno a 10 Anos y Estrategia de Salida

El modelo B2G maximiza la valoracion a largo plazo gracias a la acumulacion predecible de ingresos bajo un entorno
de casi nula cancelacion (churn).

Escenarios Proyectados (Ao 10) basado en multiplos SaaS (8x - 12x ARR)

F Rendimiento Total: j

Retorno sobre los $10M
invertidos de

Escenario Base L +128% a +241%. J Escenario Optimo

ARR $6.32M | Valor de Empresa: $50.5M
Valor RCI (45%): $22.7M (TIR 8.6%)

ARR $6.32M | Valor de Empresa: $75.8M
Valor RCI (45%): $34.1M (TIR 13.1%)

Mecanismos de Salida (Exit Pathways)

ﬁ lc}:;?st?: Eitr;;reg:gﬁ éEMS&A]: ( ' 2. Secondary Sale: Venta de { 1 3. IPO Regional: Oferta publica
integradores (Indra, Everis) participacion a fondos de Private | una vez consolidada la expansién

buscando penetrar el sector Equity en etapa de madurez. J en LATAM. J

“ municipal.

& NotebooklLM



De la Traccion Inicial a
la Domlnacwn Nacional,

*a

L

]

demostrada y la influencia politica.

Proximos Pasos - Due Diligence

| | Recepcion y revision de la planificacion financiera en detalle (P&L,

Balance, Flujo de Caja a 5 afos).

Apertura del Data Room técnico y legal (cédigo fuente, contratos).

Negociacién del SPA (Share Purchase Agreement).

|_| Cierre y Desembolso del Tramo 1 (USD 1.5M).

Andreés Felipe Mesa Bmtragn
Presidente y CEO | Colosal Software & Desarrollo S.A.S.
andresmesa@colosalsoftware.com
https://colosalsoftware.com

S Una promesa; es un ecosistema operativo que ya
estlnna munlmplns Ustedes aportan la disciplina financiera y el
capital; nosotros aportamos el producto premiado, la traccién
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